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Macro Conversiones

Ocurre cuando alguien 
completa una acción 
importante para tu negocio. 

•Compra 

•Venta 

•Encuesta
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Micro Conversiones

Son acciones que indican 
que el usuario se mueve 
hacia una macro conversión. 

•Registrarse 

•Añadir al carrito 

•Ir a a la página de chat
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Amazon
La “página de 
agradecimiento” está 
construida 
específicamente para 
medir las macro 
conversiones.



Amazon
Sin embargo, una 
micro conversión 
podría ser ir a las 
especificaciones de 
un producto.



Manos a la obra
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Manos a la obra

1. Ir de nuevo a la página 
de Google  

2. Voltear la tarjeta del 
producto puede ser una 
micro conversión 

3. Comprar un producto es 
una macro conversión 

4. Los KPIs serían ingresos 
y usuarios 
enganchados, los cuales 
ven >10 páginas
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Preguntas
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Pregunta
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Una macro conversión para un e-commerce es…

una compra.

añadir un producto al carrito.

una compra mayor a $400 morlacos.

leer más de 10 páginas del sitio.
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Respuesta
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Una macro conversión para un e-commerce es…

una compra.

añadir un producto al carrito.
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Pregunta
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Una macro conversión para un blogger es…

una compra.

añadir al carrito un producto.

una compra mayor a $400 morlacos.

leer más de 10 páginas del sitio.
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Respuesta
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Una macro conversión para un blogger es…

una compra.

añadir al carrito un producto.
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Quiz

A continuación…


